DISTRIBUTIONSVERTRAG

zwischen

BeveSana AG
Berner Strasse 5
8953 Dietikon
Schweiz

und

Distribujet GmbH
Nikolaigraben 15
02826 Gorlitz
Deutschland

Produzentin

Distributorin

Die Produzentin und die Distributorin werden auch als “Partei” oder “Parteien” bezeichnet.
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DISTRIBUTIONSVERTRAG

1. Prdaambel

Die Produzentin BeveSana AG (,BeveSana") ist eine Gruppengesellschaft der in der
Getrankeproduktion tatigen MultiDrink Gruppe. Sie produziert und vertreibt weltweit
den Gesundheitsdrink SHARP REQUIEM®.

Die Distributorin Distribujet GmbH (,Distribujet®) ist eine erfahrene Vertriebspartnerin
fur Getranke und Lebensmittelprodukte in Deutschland.

BeveSana winscht, dass Distribujet den Gesundheitsdrink SHARP REQUIEM® (das
,Produkt®) in der Bundesrepublik Deutschland vertreibt und vermarkiet. Distribujet
mochte den Vertrieb und das Marketing fur das Produkt in Deutschland Gibernehmen.

Die Parteien sind sich bewusst, dass die Marke SHARP REQUIEM® weltweit bekannt
ist und mit einem hochklassigen Produkt verbunden wird.
2.  Vertragsgegenstand

(1) Die Parteien vereinbaren, dass Distribujet das Produkt im Vertragsgebiet ver-
treibt. Distribujet erhalt das ausschliessliche Recht das Produkt nach Massgabe
dieser Vereinbarung zu vertreiben.

(2) Distribujet erwirbt und vertreibt das Produkt in eigenem Namen und auf eigene
Rechnung als unabhangige Vertriebspartnerin. Distribujet ist nicht erméchtigt im
Namen oder auf Rechnung von BeveSana zu handeln.

3.  Vertragsgebiet
(1) Vertragsgebiet ist die Bundesrepublik Deutschiand.

(2) Bis zum Zeitpunkt der Kiindigung oder Aufhebung der Vereinbarung wird Beve-
Sana weder einem Dritten ein Vertriebsrecht einrdumen noch selber direkt oder
indirekt auf dem Vertragsgebiet Geschafte mit dem Produkt eingehen.

(3) Distribujet unterlasst es ausserhalb des Vertragsgebietes Verkaufspromotionen
fur das Produkt zu lancieren, Kunden anzuwerben, Niederlassungen zu errichten
oder Verteilzentren zu unterhalten.
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Verpflichtungen von Distribujet

(1)

()

(3)

(4)

®)

Distribujet verpflichtet sich, das Produkt zum Zwecke des Wiederverkaufs nur
von BeveSana zu kaufen.

Distribujet verpflichtet sich, die Sorgfalt eines ordentlichen Kaufmannes beim
Vertrieb des Produktes anzuwenden und alles in ihrer Kraft Stehende zu unter-
nehmen, um das Produkt zu vermarkten.

Distribujet verpflichtet sich, auf eigene Kosten in jeglichem Zeitpunkt eine ange-
messene Vertriebsorganisation aufrecht zu erhalten, welche von qualifiziertem
Personal betrieben wird, welches in der Lage ist die Marktbedurfnisse, insbeson-
dere von Gastronomieunternehmen, Grosshandlern und Detailhéndlern zu be-
friedigen. Distribujet verpflichtet sich, sein Personal in Ubereinstimmung mit den
von BeveSana erlassenen Richtlinien zu schulen.

Distribujet verpflichtet sich, wahrend der Dauer dieser Vereinbarung stets eine
geniigende Quantitat des Produktes an Lager zu halten, welche die Nachfrage
der Konsumenten im Vertragsgebiet fir die Dauer von mindestens einem Monat
befriedigt.

Distribujet verpflichtet sich, die Interessen von BeveSana zu wahren. Distribujet
unterlasst es, Handlungen zu begehen oder sich in Geschéaftspraktiken zu enga-
gieren, welche die Reputation des Produktes, der Marke SHARP REQUIEM®
und/oder von BeveSana schadigen kénnten. BeveSana behalt sich vor, Distribu-
jet von Zeit zu Zeit Giber die Anforderungen hinsichtlich Lagerung, Logistikerfor-
dernisse und Marketing zu informieren und Distribujet verpflichtet sich, diesen
Anforderungen nachzukommen.

Lieferungen

(1)

(2)
€

Distribujet unterbreitet seine Bestellungen fur Lieferungen mindestens einen Mo-
nat im Voraus. BeveSana verpflichtet sich alle vernunftigen Anstrengungen zu
unternehmen, um den gewilnschten Liefertermin einzuhalten.

[Gewahrleistung bei fehlerhaften Produkten]

Der Verkaufspreis betragt EUR 0.72 per Flasche (500 ml) CIF Warenlager Goérlitz
(Incoterms 2000).
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(4)

(%)

(6)

(7)

BeveSana ist berechtigt den Verkaufspreis fur Bestellungen von Distribujet zu
andern, soweit es Distribujet Giber diese Anderung benachrichtigt. Eine solche
Anderung hat Wirkung fur alle kiinftigen Bestellungen von Distribujet nach Ein-
gang der Benachrichtigung, nicht aber auf pendente Bestellungen. In diesem
Zeitpunkt ist Distribujet berechtigt, diese Vereinbarung mit einer Kiindigungsfrist
von 90 Tagen aufzuldsen.

Lieferungen unter dieser Vereinbarung sind innert 60 Tagen nach Erhalt der
Rechnung zu bezahlen. Im Falle eines Zahlungsverzugs fir Lieferungen des
Produktes ist BeveSana sofort befugt Vorauszahlung fur Lieferungen zu verlan-
gen. Solche Vorauszahlungen berechtigen Distribujet zu einem Rabatt von 1%
auf den Verkaufspreis. Rechnungen werden in EUR ausgestellt und sind in EUR
zahlbar. BeveSana ist zu Ublichem Bankzins und der Einstellungen von Lieferung
bei einem Zahlungsverzug berechtigt. Der anwendbare Bankzins betragt EURO-
LIBOR + 2% p.a.

BeveSana ist berechtigt, unverbindliche Preisempfehlungen fir die Konsumen-
tenpreise fur das Produkt abzugeben. Diese betragt fur den Detailhandel zur Zeit

EUR 1.40.

Die Beschriftung des Produktes erfolgt nach den anwendbaren Vorschriften.
Distribujet verpflichtet sich, BeveSana unverzuglich Giber Anderungen in den an-
wendbaren Beschriftungsvorschriften im Vertragsgebiet zu informieren.

Werbe- und Verkaufsmassnahmen

- (N

(2)

Die Parteien erstellen jahrlich gemeinsam und vereinbaren einen Marketingplan

fur das nachste Jahr.

BeveSana Ubermittelt alles im Marketingplan vorgesehene Promotionsmaterial
kostenlos an Distribujet und tragt die Kosten fur die budgetierten Marketingaktivi-
taten. Distribujet erstellt auf quartalsmassiger Basis jeweils auf den 10. Tag des
Folgemonats einen Bericht und Rechnung tUber die Marketingausgaben.
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10.

11.

Vertragsdauer

(1)

Diese Vereinbarung wird flir einen unbestimmten Zeitraum eingegangen. Jede
Partei kann diesen Vertrag unter Einhaltung einer sechsmonatigen Kundigungs-
frist auf das Ende eines Monates kiindigen, erstmals auf den 31. Dezember
2005.

Minimalverkaufszahlen

(1

(2)

)

Fur die Dauer dieser Vereinbarung verpflichtet sich Distribujet zu folgenden mi-
nimalen Verkaufszahlen:

2005 3 Mio. Einheiten im Verkaufsgebiet verkauft
2006 5 Mio. Einheiten im Verkaufsgebiet verkauft
2007 7 Mio. Einheiten im Verkaufsgebiet verkauft

Verfehlt Distribujet die Minimalverkaufszahl, welche am Ende jeden Jahres be-
rechnet wird, hat BeveSana einzig das Recht auf Vertragsauflésung innert

30 Tagen. Eine solche Vertragsauflésung berechtigt weder Distribujet noch eine
Drittpartei zu irgendwelchen Schadenersatz- oder Entschadigungsanspriichen.
Insbesondere stehen Distribujet oder einer Drittpartei keine Anspriiche auf Kund-
schaftsentschadigung oder ausservertraglichen Schadenersatz zu.

Die Parteien werden flr jedes nachfolgende Jahr die als vernunftigerweise er-
reichbar erachteten minimalen Verkaufszahlen neu vereinbaren. Dabei werden
sie insbesondere auch dem Phanomen von Parallelimporten Rechnung tragen.

[Markenschutz]

[Informationspflichten]

Konkurrenzverbot

(1)

Distribujet verpflichtet sich wahrend der Dauer dieser Vereinbarung keine Pro-
dukte im Vertragsgebiet zu vertreiben oder zu bewerben, welche direkt oder indi-
rekt mit dem Produkt in Konkurrenz stehen, ausser BeveSana stimme dem vor-
her schriftlich zu.

Distribujet unterlasst es, eine Beteiligung an Drittparteien zu erwerben, welche
solche konkurrenzierenden Handlungen betreiben.
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12,

13.

14.

15.

16.

17.

[Geschaftsgeheimnis]

Kiindigung aus wichtigem Grund

(1)

(2)

Unbesehen der weiteren in dieser Vereinbarung vorgesehenen Kiindigungsbe-
stimmungen sind beide Parteien berechtigt diese Vereinbarung mittels einge-
schriebenem Brief aus wichtigem Grund ohne Einhaltung einer Kiindigungsfrist

aufzuldsen.
Ein wichtiger Grund liegt insbesondere vor, wenn:

a) eine Partei eine wesentliche Vertragsbestimmung dieser Vereinbarung ver-
letzt und diese Verletzung auch noch nach 10 Tagen nach Abmahnung
durch die Gegenseite fortsetzt;

b)  [Konkurs oder Nachlassstundung einer Partei];

c) eine Partei sich mit ihren Zahlungsverpflichtungen seit mehr als 30 Tagen
in Verzug befindet;

d) BeveSana mehrfach das Produkt nicht wie vereinbart liefert;

Folgen der Vertragsauflésung

(1

(2)
3

Mit der Kiindigung erlischt das ausschliessliche Vertriebsrecht. BeveSana ist er-
maéchtigt, wahrend der letzten drei Monate der Kiindigungsfrist an eine Drittpartei
Vertriebsrechte fur das Produkt innerhalb des Vertragsgebietes einzurdumen.
BeveSana stellt sicher, dass wahrend der Kiindigungsfrist Lieferungen an Distri-
bujet nach Massgabe der Bedingungen vor der Kiindigung ausgefuhrt werden.

[Von Distribujet verantwortete Kiindigung aus wichtigem Grund]

Haftet BeveSana fir die Kiindigung aus wichtigem Grund, hat Distribujet einen
Anspruch auf Entschadigung im Umfange des entgangenen Gewinnes Uber den
Zeitraum bis zum Zeitpunkt der nachstméglichen ordentlichen Kiindigung. Jegli-
che Kundschaftsentschadigung fur Distribujet ist ausgeschlossen.

[Buchhaltung, Offenlegung]

[Behérdliche Bewilligungen]

[Produkteriickruf]
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18.

[Abtretung, Sub-Vertriebsrechte]

19. Streitigkeiten und Anwendbares Recht

20.

(1)

(2)

Auf diese Vereinbarung findet schweizerisches Recht unter Ausschluss des UN-
Kaufrechtes Anwendung.

Streitigkeiten oder Anspriiche aus oder im Zusammenhang mit diesem Vertrag
sind durch ein Schiedsverfahren gemass der Internationalen Schiedsordnung der
Schweizerischen Handelskammer zu entscheiden. Das Schiedsgericht besteht
aus drei Schiedsrichtern. Sein Sitz ist in Zlrich. Die Sprache des Schiedsverfah-
rens ist Deutsch.

Schlussvorschriften

(1)

2)

Diese Vereinbarung stellt die gesamte Vereinbarung zwischen den Parteien dar
und ersetzt alle bisherigen Vereinbarungen zwischen den Parteien in Bezug auf
den Gegenstand dieser Vereinbarung. Alle Erganzungen oder Anderungen die-
ses Vertrages bedirfen der Schriftform und sind von beiden Parteien zu unter-
zeichnen.

Die Unguiltigkeit der einzelnen Bestimmungen dieses Vertrages berihrt nicht die
Guitigkeit der Gibrigen Bestimmungen.

Dietikon, 3. Juli 2004 Goérlitz, 3. Juli 2004

FUr BeveSana AG Far Distribujet GmbH

Q). [To s

Daniel Meister, VR-Prasident

N Ko//e

Felix Meier, Leiter Distribution

Jurgen Kolle, Geschaftsfuhrer
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